标题建议：（只是建议，千万不要一字不差的复制）
网上引流卖货 这6个渠道让你每天增加50以上精准粉丝
6个超强引流渠道 让你的产品不再找不到精准客户
[bookmark: _GoBack]6大流量渠道获取精准粉丝 让你再也不缺精准客户

拍摄的时候，大家可以打乱一下六个方法的顺序，这样可以让大家都能一个好的播放量。

很多做电商或者做微商的朋友没有流量是一件非常头痛的事情，今天就教大家几个非常简单有效的引流方法，每天可以为我们至少带来50以上的精准粉丝，为了避免错过干货，大家一定要记得点赞收藏哦！

1、 知乎，很多人都不知道知乎是如何引流的，刚注册就想在上面引流那是不可能的，这样很容易导致封号，大家可以先认真回答你准备引流的领域的问题，等你回答的问题总数有个几百的时候，你的知乎等级和盐值也就已经相当高了，这个时候就可以名正言顺的在你的个人简介里留下你的资料了，此时你每天的曝光量已经有好几千，就算你不再去回答问题也照样每天会有几十个精准粉丝找你。

2、 百家号，大家都知道百家号的排名是非常高的，当你在浏览器里搜索一些关键词的时候，总能在首页看到百家号的视频或者文章，所以我们可以通过拍摄短视频的方式来做推广，口述你的个人资料来引导粉丝添加，只要关键词到位，流量很快就会来了。

3、 好看视频，这个平台也拥有非常高的排名，有时候我们没有那么多百家号的时候，就可以直接在好看视频上面发布，只要标题到位，流量自然也是少不了的。

4、 影课堂，影课堂其实就是一个发布引流课程的平台，自身并没有流量优势，但里面的引流课程还是非常多的，同时也非常值得借鉴一下的。

5、 微头条，这是头条号上面的一个小功能，头条拥有10亿用户，因此流量非常庞大，只要用心去写一个经验分享类的文案，再加上委婉的引导，也会给我们带来大量粉丝。

6、 视频号，很多人都不知道视频号的流量是怎么来的，说的通俗一点，它是靠流量裂变来提升播放量的，比如你的好友里面有人完整观看了你的视频，那么他的好友在刷视频的时候也会刷到你的作品，我们在观看很多视频号内容的时候，不难发现在视频下方就留有链接，我们可以在底部链接里面植入我们的文案来引导粉丝添加。

以上就是6个非常棒的引流渠道，只要做好了，每天增加几十上百精准粉丝是完全没有问题的，点亮右下角的小红心和小星星，再来个关注，以后给大家分享更多干货内容！
